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Innan vi börjar – säkerheten först

Säkerhet och arbetsmiljö

Vid skada eller ohälsa

Vid nödfall

Ring 112

Första hjälpen

Hjärtstartare

Om brand uppstår

Vid nödfall

Ring 112

Brandsläckare

Vid utrymning

Larmsignal 

kommer att höras

Använd inte hissen

Följ skyltning för 

utrymningsvägar

Återsamlingsplats



Dagens agenda

Tankar och återkoppling från Samrådsmöte 2

Senaste nytt

Lokal djupdykning

Prisjustering 2027 och prognos 2028-2029

Konkurrensjämförelser

Frågor och diskussion

Nästa steg



Tre samrådsmöten

Årets samrådsprocess inom Prisdialogen

Samrådsmöte 1
Lokalt under juni – går igenom 

förutsättningar för prisjusteringen och 

diskuterar kalkylförutsättningar

Samrådsmöte 2
Digitalt i slutet av augusti – återkopplar från 

samrådsmöte 1, presenterar påverkande 

förutsättningar samt nivå på prisjustering

inför 2027 samt prognos 2028-2029

Samrådsmöte 3
Lokalt i början av september – fokus på 

frågor och gemensam diskussion

LOKAL 

PRISDIALOG
KANSLIET 

GRANSKAR
STYRELSEN 

BESLUTAR

BEVILJAT/FÖRLÄNGT 

MEDLEMSKAP

Prisdialogens process

Vattenfall Värmes samrådsprocess



Tankar och återkoppling från 
Samrådsmöte 2



Senaste nytt



Priset för fast pris treårsavtal under 2026

Elprisutveckling 2026

9

Snittpris under 2025 jan-aug – 73,7 öre/kWh
Snittpris under 2026 jan-sep – 82,2 öre/kWh

• Energimarknads-

inspektionen har en 

jämförelsetjänst för 

elavtal, elpriskollen.se

• 3 års-avtalsperiod
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Prisjustering 2027 
samt prognos 2028- 2029



13

Ort 2027 2028 2029 Horisont*

Företagskunder Nyköping 3,0% 2-4% 2-3% 2%

Privatkunder Nyköping 2,5% 2-3% 2-3% 2%

Prisprognosen för kommande år är osäker

Prisbana – företagskunder och privatkunder

* = Åren efter 2029 och på lång sikt givet ett antagande om 2% inflation, dvs fjärrvärmepriset ligger realt stilla vid 2% här.



Konkurrensjämförelser



Flerbostadshus
 193 MWh/år 

4% & 7% kalkylränta



Livscykelkostnad 25 år, Nyköping, Nils Holgersson hus, 193 MWh/år, 63 kW

Fjärrvärmens konkurrenskraft

17/09/2026
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Befintlig fjärrvärme Bergvärmepump med elspets Nyanslutning av fjärrvärme

+3.4%

+7.6%

-1.2%

+14.3%

4%

7%

Konkurrensjämförelser



Större lokal 
1000 MWh/år
4% & 7% kalkylränta



Livscykelkostnad 25 år, Nyköping, Stor lokal, 1000 MWh/år, 362 kW

Fjärrvärmens konkurrenskraft

17/09/2026

18

2,000,000

4,000,000

6,000,000

8,000,000

10,000,000

12,000,000

14,000,000

16,000,000

18,000,000

20,000,000

22,000,000

24,000,000

0

N
u
v
ä

rd
e

, 
e

x
k
l.
 m

o
m

s
 [
k
r]

Befintlig fjärrvärme Bergvärmepump med elspets Nyanslutning av fjärrvärme

-2.2%

+8.4%

-3.9%

+10.9%

4%

7%

Konkurrensjämförelser



Villa 
20 MWh/år
4% kalkylränta



Livscykelkostnad 25 år, Nyköping, 20 MWh/år, 7 kW

Fjärrvärmens konkurrenskraft

17/09/2026
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Befintlig fjärrvärme Nyanslutning av fjärrvärmeBergvärmepump med elspets

+10.5%+10.5%

-27.3%-27.3%

4%

Konkurrensjämförelser



Frågor och diskussion



Återkoppling från Samrådsmöte 2

Frågor och svar 

23

Vad händer med 

ägarprocessen?

Vilket restvärde

räknar ni med för en

bergvärmeanläggning

efter kalkylperioden

på 25 år?

Vill Vattenfall vara ekonomiskt

konkurrenskraftiga jämfört med 

bergvärme, vid nyanslutning

och en kalkylränta på 4%?

SCOP-värden ligger 

idag ofta mellan 4 och 

5, medan ni använder

3,2 i era beräkningar. 

Varför?

Höjs samtliga

prisdelar lika

mycket vid en

prisjustering?

Om ni sätter ett

marknadspris på

värme, varför skiljer

sig priserna mellan

olika kommuner?

Varför producerar ni

inte mer biomassa i

egen regi?

Varför jämför ni inte

fjärrvärme med 

bergvärme i

kombination med 

solceller?

Flödespremien

är för låg



Vad fungerar bra i 
dagens samråds-
process? 

Finns det något 
som ni skulle vilja 
se annorlunda?



Vad värdesätter ni 

förutom pris kring olika 

värmelösningar? 

Vilka faktorer är 

viktigast för er när ni 

värderar olika 

uppvärmnings-

alternativ? 



Vilken typ av information 

skulle ge er ännu bättre 

förståelse för framtida 

prisutveckling? 



Nästa steg



Samrådsmöten i augusti och september

Nästa steg i prisprocessen

Juni

Juni-
augusti

Augusti

September Oktober

Samrådsmöte 1
(lokalt)

Fortsatta analyser

Kontinuerliga 
uppdateringar av 
konkurrensläget

Samrådsmöte 2
(digitalt) 

Prisjustering och prognos för 
prisutveckling kommuniceras

Samrådsmöte 3
(lokalt)

Prisjustering och prognos 
för prisutveckling diskuteras 

Vattenfall tar 
prisbeslut

10:e september

Utskick av prisbrev
 

Formell kommunikation 
innan 1 november

Ansökan om 
medlemskap 
Prisdialogen

Senast 15:e september

Samrådsmöte 3 Datum

Uppsala 3/9 09:00

Haninge, Tyresö, Älta & Gustavsberg 3/9 14:00

Nyköping 7/9 09:00

Motala & Askersund 7/9 14:00

Vänersborg 8/9 09:00



Tack för idag!

Fjärrvärmen är här!
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