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Vélkomna till Prisdialogen Samradsmote 3

Sanna Andersson -
sanna.andersson@vattenfall.com
Prisansvarig :

Kurosh Beradari Christoffer Strandberg
kurosh.beradari@vattenfall.com christoffer.strandberg@vattenfall.com
Salj och marknadschef Prisanalys
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Sakerhet och arbetsmiljo

Innan vi borjar —
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Anvand inte hissen

Folj skyltning for
utrymningsvagar

Atersamlingsplats



Dagens agenda

- Tankar och aterkoppling fran Samradsmote 2
- Senaste nytt

- Lokal djupdykning
Prisjustering 2027 och prognos 2028-2029

Konkurrensjamforelser

- Fragor och diskussion

- Nasta steg
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Arets samradsprocess inom Prisdialogen

Tre samradsmoten

Prisdialogens process
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PRISDIALOG

Samradsmote 1

Lokalt under juni — gar igenom
forutsattningar for prisjusteringen och
diskuterar kalkylférutsattningar

KANSLIET STYRELSEN
GRANSKAR BESLUTAR

Vattenfall Varmes samradsprocess

=

Samradsmote 2

Digitalt i slutet av augusti — aterkopplar fran
samradsmote 1, presenterar paverkande
forutsattningar samt niva pa prisjustering

infor 2027 samt prognos 2028-2029
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a8

Samradsmote 3

Lokalt i borjan av september — fokus pa
fragor och gemensam diskussion
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Fragor och svar

Aterkoppling fran Samradsmaote 2

SCOP-varden ligger
idag ofta mellan 4 och
5, medan ni anvander
3,2 i era berakningar.

Varfor?

Vad hander med
agarprocessen?

Hojs samtliga
prisdelar lika
mycket vid en
prisjustering?

Om ni satter ett
marknadspris pa
varme, varfor skiljer
sig priserna mellan
olika kommuner?

Varfor jamfor ni inte
fjarrvarme med
bergvarme i
kombination med
solceller?
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Varfor producerar ni
inte mer biomassa i
egen regi?

Vilket restvarde
raknar ni med for en
bergvarmeanlaggning

efter kalkylperioden
pa 25 ar?

Vill Vattenfall vara ekonomiskt
konkurrenskraftiga jamfort med
bergvarme, vid nyanslutning
och en kalkylrianta pa 4%?

Flodespremien

ar for lag
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Elprisutveckling 2026

Priset for fast pris trearsavtal under 2026
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= = = Snittpris under 2026 jan-sep — 82,2 6re/kWh
Shnittpris under 2025 jan-aug — 73,7 6re/kWh
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Prisbana — foretagskunder och privatkunder

Foretagskunder Uppsala 3,0% 2-4% 2-3% 2%

Privatkunder Uppsala 2,5% 2-3% 2-3% 2%

Prisprognosen for kommande ar ar osaker

* = Aren efter 2029 och pa lang sikt givet ett antagande om 2% inflation, dvs fjarrvarmepriset ligger realt stilla vid 2% hér.
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Konkurrensjamforelser
M 4%

Fjarrvarmens konkurrenskraft =

Livscykelkostnad 25 ar, Uppsala, Nils Holgersson hus, 193 MWh/ar, 60 kW
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Befintlig fjarrvarme Bergvarmepump med elspets Nyanslutning av fjarrvarme
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torre lokal
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Konkurrensjamforelser
M 4%

Fjarrvarmens konkurrenskraft =

Livscykelkostnad 25 ar, Uppsala, Stor lokal, 1000 MWh/ar, 341 kW

24,000,000 -
22,000,000 -
20,000,000 A
18,000,000 A
16,000,000 A
14,000,000 H
12,000,000 A
10,000,000 A

8,000,000 -

Nuvarde, exkl. moms [kr]

6,000,000 -
4,000,000 -

2,000,000 -

O m

Befintlig fjarrvarme Bergvarmepump med elspets Nyanslutning av fjarrvarme
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Konkurrensjamforelser

Fjarrvarmens konkurrenskraft

Livscykelkostnad 25 ar, Uppsala, 20 MWh/ar, 7 kW
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Nyanslutning av fjarrvarme
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Vad fungerar bra i
dagens samrads-
process?

Finns det nagot
som ni skulle vilja
se annorlunda?

VATTENFALL



Vad vardesatter ni
forutom pris kring olika
varmelosningar?

Vilka faktorer ar
viktigast for er nar ni
varderar olika
uppvarmnings-
alternativ?
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Vilken typ av information
skulle ge er annu battre
forstaelse for framtida
prisutveckling?
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Nasta steg i prisprocessen

Samradsmoten i augusti och september

Fortsatta analyser Samradsmote 3 Ansokan om
- (lokalt) medlemskap Utskick av prisbrev
Kontinuerliga Prisdialogen
Eppgatermgl;?r atv Prisjustering och prognos Formell kommunikation
L LIS for prisutveckling diskuteras Senast 15:e september innan 1 november
I | I I
Juni Augusti
Juni- September Oktober
augusti
I I
(lokalt) (digitalt) prisbeslut Uppsala 3/9 09:00
Prisjustering och prognos for 10:e september Haninge, Tyresd, Alta & Gustavsberg 3/9 14:00
prisutveckling kommuniceras Nyképing /9 09:00
Motala & Askersund 7/9 14:00
Vanersborg 8/9 09:00
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QR-kod till enkaten
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