Prisandringsmodell

Nykoping
Vattenfall Varme AB

Prisandringsmodellen beskriver Vattenfall Varmes planerade prisandringar
for fjarrvarme per ort och har tagits fram inom ramen for Prisdialogen.
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VATTENFALL

1. Prispolicy

Vattenfall Varmes prissattning av fjarrvarme baseras pa en vardebaserad prispolicy och
overgripande principer om konkurrenskraft, transparens, langsiktighet och likabehandling av kunder.
Prissattningen ska vara forutsagbar éver tid och utformas sa att fiarrvarme ar ett konkurrenskraftigt
och attraktivt uppvarmningsalternativ jamfért med andra uppvarmningsformer.

Vardebaserad prissattning innebar att fjarrvarmepriset ska spegla produktens varde fér kunden,
sasom ekonomiska, komfort- och miljovarden.

Prissattningspolicyn utgar fran féljande grundlaggande principer:

¢ Konkurrenskraft — fiarrvarmepriserna ska vara konkurrenskraftiga i forhallande till alternativa
uppvarmningsformer beaktat fjarrvarmens mervarden.

¢ Langsiktighet och stabilitet — prissattningen ska bidra till stabila och férutsagbara
prisférandringar 6ver tid.

¢ Transparens — kunderna ska ha insyn i hur priserna utvecklas och vilka faktorer som
paverkar prisandringar.

¢ Likabehandling — alla kunder inom samma kundkategori har ratt att erhalla ett likvardigt pris
for en likvardig produkt.

Prissattningen tar aven hansyn till de mervarden som fjarrvarme erbjuder i form av leveranssakerhet,
bekvamlighet och hallbar energianvandning. Prissattningspolicyn ar vagledande for Vattenfall
Varmes prisandringsmodell och ligger till grund for dialogen med kunder inom Prisdialogen. Se
prispolicyn beskriven i ytterligare detalj pa var hemsida.

2. Prisandring och prisprognos

Vattenfall Varme redovisar nedan planerade prisandringar for fjarrvarme i Nykdping samt en prognos
fér kommande ar. De angivna prisandringarna avser genomsnittliga forandringar for kundkollektivet
pa respektive nat och avser inte faktiskt utfall fér enskilda kunder. Den exakta prisutvecklingen for
enskilda kunder beror pa kundens uttagsmonster av fjarrvarme éver aret. Normalprislistor 2027 for
féretag och privatkunder redovisas i bilaga 1-2.

e Priserna for foretagskunder i Nykoping hojs med 3,0 procent fran och med den 1 januari
2027.

e Priserna for privatkunder i Nykdping héjs med 2,5 procent fran och med den 1 januari 2027.

Prishéjningen ligger inom det prognosintervall som kommunicerades 2025 (2—4% for foretagskunder
och 2—-3% for privatkunder). Det innebar att foregaende ars prognos uppfylls. | linje med
onskemal fran kundrepresentanter under arets Prisdialog kommer prishjningen att vara densamma
for samtliga sdsonger inom energiavgiften.

Prisprognos 2028-2029 och horisont
Prisprognosen for perioden 2028-2029 visar pa en fortsatt stabil prisutveckling med ett intervall som
smalnar av nagot under 2029. Aren efter 2029 (horisonten) bedéms fjarrvarmens prisutveckling ligga
i paritet med inflationen, dvs realt stilla.

2027 | 2028 | 2029 | Horisont |

Foretagskunder Nykoping 3,0% 2—4% 2-3% 2%
Privatkunder Nykdping 2,5% 2-3% 2-3% 2%
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3. Prisstruktur

Vattenfall Varmes prisstruktur for fijarrvarme ar uppdelad i tre delar och skapar incitament till
energieffektivisering och ett jamnt energiuttag. Prisstrukturen ar utformad i enlighet med Vattenfall
Varmes prispolicy, for ytterligare detaljer kring priskomponenter se aktuella prislistor samt var
prispolicy pa var hemsida.

Prisstruktur for foretag, foreningar och organisationer
Prisstrukturen for foretag, foreningar och organisationer bestar av tre delar:

o Energiavgift - baseras pa den faktiska energianvandningen och ar uppdelad i olika
sasonger. En volymrabatt tillampas for en arsférbrukning pa 250 MWh och uppat.

o Effektavgift - baseras pa abonnerad effekt, som speglar kundens effektbehov, multiplicerat
med ett effektpris. Vid ett sarskilt hogt effektuttag i forhallande till energiuttag tillampas en
hogre effektavgift (ett fatal kunder).

o Flodespremie/-avgift - syftar till att uppmuntra effektiv drift av kundens varmeanlaggning
genom god avkylning.

Prisstruktur for privatkunder
Prisstrukturen for privatkunder bestar av en fast avgift och en rorlig energiavgift. Den rorliga
avgiften baseras pa faktisk energianvandning.

4. Beskrivning av prisandring

Prisandringen ar en avvagning mellan prispolicyns kriterier och syftar till att sakerstéalla en langsiktigt
forutsagbar prisutveckling, samtidigt som fjarrvarmen fortsatt ska vara konkurrenskraftig jamfért med
alternativa uppvarmningsformer. Vattenfall Varme féljer utvecklingen av konkurrenssituationen fér
alternativa uppvarmningsformer. Bedémningen bygger pa jamforelser av livscykelkostnader, dar
fiarrvarmen jamfors med alternativa I6sningar men hansyn till de mervarden som fjarrvarmen
erbjuder. Enligt Vattenfalls bedémning ar varmepump med elpanna for spetslasten det fér narvarande
mest konkurrenskraftiga alternativet till fjarrvarmen, varfér presentationen av fjarrvarmens
livscykelkostnader stélls i relation till detta, se bilaga 3—4.

Prispolicyn har varit den samma sedan 2017, vilket skapar en langsiktighet och transparens i
prissattningen. Det finns inga planer pa att franga den vardebaserade prissattnings-

principen. Prisnivan for 2027 kommer att ligga i mitten eller i nedre delen av den prognos som
kommunicerades i fjol. Med 2027 ars prisjustering samt den prisbana som har kommunicerats som
prognos for efterféljande ar fortsatter fjarrvarmen att vara ett langsiktigt tryggt och konkurrenskraftigt
alternativ ur ett livscykelperspektiv pa 25 ar.

Marknads- och omvarldsforutsattningar infor arets prisandring

De senaste aren har konkurrenslaget paverkats av férandringar i bland annat rantelage,
elhandelspris och elnatstariffer, vilket paverkar kostnadsbilden for alternativa uppvarmningsformer.
Samtidigt har kostnaderna pé& biobranslemarknaderna legat pa hégre nivaer an tidigare, vilket
paverkar fijarrvarmeverksamhetens ekonomi. Mot denna bakgrund har Vattenfall Varme behovt
anpassa prisnivan for att maojliggéra en ekonomiskt hallbar verksamhet med fokus pa att ligga i
paritet med alternativa uppvarmningsformer éver tid. Indirekt kan kostnadslaget for fjarrvarmen
paverka hur mycket av det tillgangliga konkurrensutrymmet gentemot alternativa
uppvarmningsformer som nyttjas.

4(11)


https://www.vattenfall.se/siteassets/1.-privat/fjarrvarme/priser/prispolicy-fjarrvarme-vattenfall.pdf

VATTENFALL

Strategiska initiativ och langsiktigt arbete

Utéver omvarldsforutsattningarna paverkas prisutvecklingen av Vattenfall Varmes langsiktiga arbete
och strategiska prioriteringar. Dessa initiativ syftar till att starka verksamhetens effektivitet, robusthet
och hallbarhet 6ver tid, och bidrar indirekt till en stabil prisutveckling foér kunderna.

Exempel pa sadana initiativ ar:

e Arbete med att minska branslekostnader pa kort och lang sikt, inklusive utveckling av
branslen och forbattrad logistik

o Atgéarder kopplade till ett forandrat sakerhetslage, sdsom kontinuitetsplanering och
samverkan med lokala aktorer

e Fortsatt omstalining mot fossilfri fiarrvarme i linje med faststallda mal

5. Miljovardering

Fjarrvarmen produceras med fossilfria och atervunna branslen. Sedan 2025 anvands inga fossila
branslen i fiarrvarmeproduktionen. Vattenfall Varme arbetar langsiktigt for att sakerstalla en
resurseffektiv och hallbar fjarrvarmeproduktion.

Mer information om branslemix och miljéprestanda for fjarrvarmen i Nykoping finns pa Vattenfalls
hemsida.

6. Kunddialog

Vattenfall Varme genomfdr prisandringar i dialog med kunderna inom ramen fér Prisdialogen.
Dialogen syftar till att skapa transparens kring prissattningen, ge kundrepresentanter majlighet till
insyn och bidra till en I&ngsiktigt forutsagbar prisutveckling. Dialogen sker genom aterkommande
samradsmaoten dar relevant underlag tillgangliggors for foretagskunder pa orterna samt lokala
villadgarféreningar.

Inom Prisdialogen presenteras underlag infér kommande prisdndringsmodell med information sdsom
prisandring, prisprognoser och relevanta férutsattningar for prissattningen. Kundrepresentanter ges
mojlighet att stalla frdgor, lamna synpunkter och fora dialog med Vattenfall Varme kring prisforslag
och utveckling dver tid, dven avseende prismodellen.

Synpunkter och inspel fran dialogen beaktas i det fortsatta arbetet med prisandringsmodellen.
Prisdialogen utgor darmed ett viktigt forum for aterkoppling och bidrar till att starka fértroendet for
fiarrvarmeleverantérens prissattning. Sammanfattande information fran genomférda dialogméten
samt dvergripande material kopplat till Prisdialogen finns tillgangligt via Prisdialogens hemsida.
Kunderna delges presentationsmaterialet i inbjudan senast en vecka i férvag och métena
protokollférs med justerare fran kundsidan.
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Arets prisdialog, datum och agendor

Nedan féljer en kort beskrivning av 2026 ars prisdialog och de genomférda métena, vilket ar ett
formkrav att redovisa fran Prisdialogen. Ansékan om medlemskap i Prisdialogen lamnas in senast
den 15:e september 2026. Innan 1 november kommer denna lokala prisdndringsmodell att publiceras
pa hemsidan och kunderna fa prisbrev med information om prisjusteringen som galler fran och med
2027-01-01.

Samradsmoéte 1:

Detta var ett fysiskt mote som genomfordes lokalt pa respektive ort. Fokus lag pa att forklara
Prisdialogens process och ga igenom vad som har férandrats sedan féregaende ar. Aktuellt
marknadslage presenterades samt Vattenfalls prispolicy och vardet pa det olika parametrarna i
kalkylférutsattningarna — samt vad det indikativt innebar for kommande prisjustering. Vattenfall gav
aven en aterblick till tidigare ars konkurrensjamforelser samt tidigare kommunicerade prognosspann
infor arets prissattning och efterfoljande ar. Avslutningsvis presenterades en tidplan for aktiviteterna i
arets Prisdialog.

Agenda
¢ Introduktion Prisdialogen

Vad hander kring fjarrvarmen?

Aktuellt pa Vattenfall Varme och din ort
Var prispolicy och hur vi raknar pa priset
Konkurrensjamférelser fran hosten 2025
Marknads- och kalkylférutsattningar
Fragor och diskussion

Uppsala 2026-06-04 09:00
Haninge, Tyresd, Alta & Gustavsberg ~ 2026-06-04 14:00
Vanersborg 2026-06-11 14:00
Motala & Askersund 2026-06-12 09:00
Nykoping 2026-06-12 14:00

Samradsmote 2:
Motet genomfordes digitalt dar representanter fran alla orter gemensamt deltog. Fokus lag pa att
presentera prisjusteringen 2027-01-01 och prognos for framtida prisutveckling.

Agenda
e Arets Prisdialog

Aterkoppling fran Samradsméte 1

Var prispolicy och hur vi raknar pa priset
Uppdaterade marknadsférutsattningar
Prisjustering 2027 och prognos 2028-2029
Uppdaterade konkurrensjamforelser
Fragor och diskussion

Gemensamt for alla orter 2026-08-27 10:00
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Samradsmoéte 3:

Motet genomfordes fysiskt pa respektive ort, dar fokus lag pa att diskutera prisjusteringen och
materialet som presenterades under Samradsmote 2. Att detta gors under ett extra moéte ar som foljd
av inkomna kundénskemal kring mer tid att forbereda fragor efter att de tankta prisjusteringarna har
kommunicerats. En sammanfattning av inkomna synpunkter presenterades sedan for
ledningsgruppen pa Vattenfall Varme som tog ett beslut om prisjusteringen den 10:e september.

Agenda
e Senaste nytt
o Lokal djupdykning
o Prisjustering 2027 och prognos 2028-2029
e Konkurrensjamférelser
e Fragor och diskussion, tankar och aterkoppling fran Samradsmote 2
o Nasta steg

Uppsala 2026-09-03 09:00
Haninge, Tyresd, Alta & Gustavsberg ~ 2026-09-03 14:00
Nykoping 2026-09-07 09:00
Motala & Askersund 2026-09-07 14:00
Vanersborg 2026-09-08 09:00

7. Nyanslutning av kunder till fjarrvarmenatet

Vattenfall Varme stravar efter att nyanslutning av kunder till fiarrvarmenatet ska ske pa ett langsiktigt
hallbart och affarsmassigt satt. Varje ny anslutning ska vara Iénsam 6ver tid och utformas med
hansyn till bade kundens behov och fjarrvarmesystemets forutsattningar.

For féretagskunder beraknas anslutningsavgiften individuellt for varje enskild anslutning.
Berakningen utgar fran kundens effektbehov samt den faktiska kostnaden for indragning av
fiarrvarme.

For privatkunder erbjuds individuell offert baserad pa den faktiska kostnaden fér anslutningen.
Anslutningsvillkor och avgifter tilldmpas i enlighet med géllande regelverk och Vattenfall Varmes
prispolicy.

8. Bilagor

Bilaga 1: Normalprislista for foretagskunder i Nyképing 2027 (exkl. moms)
Bilaga 2: Normalprislista for privatkunder i Nyképing 2027 (inkl. moms)
Bilaga 3: Berakningsforutsattningar

Bilaga 4: Konkurrensjamforelser
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Bilaga 1: Normalprislista for foretagskunder i
Nykoping 2027 (exkl. moms)

Energipris, vinter 808 kr/MWh Avdrag for tillverkande industri 150 kr/MWh
Energipris, var/host 548  kr/MWh Fl6despremie/-avgift 4/6  kr/m?
Energipris, sommar 297  kr/[MWh Arsvolym Volymrabatt
Effektpris Standard 0-249 MWh O  kr/MWh
Effektpris 1334  kr/kW, ar 250-1249 MWh 5 kr/MWh
Overuttagsavgift 2668  kr/kW 1250-2499 MWh 10  kr/MWh
Effektpris Spetsig 2500-4999 MWh 20  kr/MWh
Effektpris 1776  kr/kW, ar 5000-7499 MWh 25  kr/MWh
Overuttagsavgift 3553  kr/kW over7499 MWh 30 kr/MWh
Procentuell skillnad i pris jamfort med féregaende ar for varje kategori:
Energipris, vinter +3 % Avdrag for tillverkande industri +-0 %
Energipris, var/host +3 % Flédespremie/-avgift +-0 %
Energipris, sommar +3 % Arsvolym Volymrabatt
Effektpris Standard 0-249 MWh +/-0 %
Effektpris +3 % 250-1249 MWh +/-0 %
Overuttagsavgift +3 % 1250-2499 MWh +-0 %
Effektpris Spetsig 2500-4999 MWh +/-0 %
Effektpris +3 % 5000-7499 MWh +/-0 %
Overuttagsavgift +3 % over7 499 MWh +-0 %

Bilaga 2: Normalprislista for privatkunder i Nykoping
2027 (inkl. moms)

Fast avgift: O  krfar

Energipris: 1353  o6re/lkWh

Procentuell skillnad i pris jdamfoért med féregéende ar for varje kategori:

Fast avgift: +-0 %

Energipris: +25 %
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Bilaga 3: Berakningsforutsattningar

Inflation

Nominell kalkylranta

Elhandel

Energiskatt pa el

Elnat

Kalkylperiod

Bergvarme privat

Bergvarmeentreprenad

Utokning av el

Installation av elpanna

Investering fjarrvarme, privat

Investering fjarrvarme, foretag

Bestallarkostnader

SCOP

Effekttackning

Drift och underhall

11,2 % under narmsta 5 aren

4% och 7% for foretagskunder,
4% for privatkunder

82,2 6re/kWh
(genomsnitt jan-26 till aug-26)

36.0 6re/kWh 2026

H6jning med 15% 2027,
3% 2028-2031 darefter 2% per ar.

25 ar

215 158 kr inkl. moms

23 891 kr/kW

68 212 kr for flerbostadshus, 193 MWh/ar
262 355 kr for storre lokal, 1000 MWh/ar
0 kr for privatkunder

72 914 kr + 535 kr/lkW

251 750 kr inkl. moms i anslutningsavgift
och 42 400 kr inkl. moms efter ROT-
avdrag for fjarrvarmecentralen.

151 359 kr + 478 kr/kW

5% av investeringen

3.2

65% for BRF och villa,
70% for storre kommersiell lokal

1,5% av investeringen/ar for bergvarme,
1,4% av investeringen/ar for fjarrvarme
3 250 kr/ar for privatkunder

* = samtliga kostnader exkl. moms dar ej annat anges

KPI enligt Konjunkturinstitutet (KI).
Kort sikt (2026—-2030, rev. 2026-06-16)
Lang sikt (2031-2055, rev. 2024-09-13)

Baserat pa diskussioner med kunder, rantelaget och analys av
fastighetsbolags arsredovisningar.

Genomsnitt av 3-arsavtal, darefter inflation
Energimarknadsinspektionen (Elpriskollen.se)

Skatteverket for innevarande ar, darefter inflation.

Raknas enligt innevarande ars prislista fran Vattenfall
Eldistribution. Efter det enbart prognos av Vattenfall Varme, ingen
information fran Vattenfall Eldistribution AB.

25 ar ett vagt genomsnitt av de olika delarna i en
bergvarmeinstallation.

Totalt 206 222 kr inkl. moms i 2024 ars prisniva for privatkunder,
baserat pa statistik fran SKVP. Justerat med entreprenadindex.

Avser bergvarmeentreprenad, utover det tillkommer kostnader for
utékning av el, installation av elpanna och bestallarkostnader.
Justeras med entreprenadindex (genomsnitt jan-26 till juni-26).

Baserat pa publika schablonprislistor for elanslutning fran
Vattenfall eldistribution.

For privatkunder raknas inte med nagon utékning av el.

Anslutningsavgift baserad pa medel av offerter och kostnad for
fiarrvarmecentral enligt kunderbjudande pa Vattenfalls hemsida.

5% av investeringen (projektering, projektledning, anmélan om
varmepump, méten, admin etc.)

Seasonal Coefficient of Performance. Verkningsgrad pa
varmepumpar. Kvot mellan varmeenergi och elférbrukning pa
arsbasis.

Valt utifran att den effekttackningen ger lagst totalkostnad 6ver 25
ar i kalkylmodellen.

Anges om procent av investeringskostnaden per ar. Enligt
diskussioner med dotterbolag som installerar bergvarme (Enwell).

9 (11)


https://www.konj.se/publikationer/konjunkturlaget/2026-06-16-lagkonjunkturen-ebbar-ut-2027/
https://prognos.konj.se/PxWeb/pxweb/sv/XLangtidsscenario/
https://elpriskollen.se/sidor/sok-avtal.html
https://skatteverket.se/foretag/skatterochavdrag/punktskatter/energiskatter/skattpael.4.15532c7b1442f256bae5e4c.html
https://skvp.se/nyheter-o-statistik/statistik/pulsen

VATTENFALL

Bilaga 4: Konkurrensjamforelser

Andra uppvarmningsalternativ kan ha varierande kostnadsbild, beroende pa kundernas individuella
forutsattningar. Vattenfalls normalprislista ar daremot densamma fér alla kunder i samma
fiarrvarmenat, vilket medfor att malsattningen om ett konkurrenskraftigt pris baseras pa olika former
av typfall och genomsnittsbetraktelser. De typkunder som har valts ut fér dessa jamforelser ar ett
flerbostadshus pa 193 MWh/ar och en lokal pa 1 000 MWh/ar. Flerbostadshuset ar ett sa kallat "Nils
Holgersson”-hus som ar standard inom fjarrvarmebranschen for jamforelser mellan olika
fijarrvarmenat och orter. Den storre typkunden som ar en lokal har valts ut for att den battre speglar
kommersiella fastighetsagare an ett flerbostadshus. Nedan féljer konkurrensjamférelser for olika
typkunder vid olika kalkylrantor, desto hogre staplar — desto hogre livscykelkostnad.

Konkurrensjamforelser =
s T 4%
Fjarrvarmens konkurrenskraft L

Livscykelkostnad 25 ar, Nykoping, Nils Holgersson hus, 193 MWh/ar, 63 kW

6,000,000
5,500,000
5,000,000
4,500,000
4,000,000
3,500,000
3,000,000

2,500,000

Nuvarde, inkl. moms [kr]

2,000,000
1,500,000
1,000,000

500,000

0 |
Befintlig fjarrvarme Bergvarmepump med elspets Nyanslutning av fjarrvarme
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Konkurrensjamforelser -
mEm am 4%
Fjarrvarmens konkurrenskraft LR

Livscykelkostnad 25 ar, Nykoping, Stor lokal, 1000 MWh/ar, 362 kW

24,000,000
22,000,000
20,000,000
18,000,000
16,000,000
14,000,000
12,000,000
10,000,000

8,000,000

Nuvérde, exkl. moms [kr]

6,000,000
4,000,000

2,000,000

o |
Befintlig fjarrvarme Bergvarmepump med elspets Nyanslutning av fjarrviarme
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Konkurrensjamforelser

Fjarrvarmens konkurrenskraft
Livscykelkostnad 25 ar, Nykoping, 20 MWh/ar, 7 kW

Nuvarde, inkl. moms [kr]

M 4%
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Befintlig fjarrvarme Bergvarmepump med elspets Nyanslutning av fjarrvarme
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